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 PROGRAMMI DI FORMAZIONE E ORIENTAMENTO PER GLI ISTITUTI SUPERIORI Scheda di adesione 
	ISTITUTO: Istituto Tecnico Marchi

	SEDE: Pescia (PT)

	TELEFONO:0572-451565
	E-MAIL: laura.baldi@itsmarchiforti.edu.it

	REFERENTE: Laura BALDI – 


Indicare per ogni attività a cui si è interessati la classe e il numero di alunni:

	PROGETTO “ACCRESCIAMO LE COMPETENZE!"
	
	
	

	A - Le nuove frontiere dell’imprenditorialità alla luce del pensiero olivettiano

	A1. L’impresa sociale – Ottobre 2022
	Classe:
	
	
	
	

	
	N° alunni:
	
	
	
	

	A2. Imprenditoria digitale e start up – Gennaio 2023
	Classe:
	
	
	
	

	
	N° alunni:
	
	
	
	

	A3. Nuove competenze, nuovi mestieri – Aprile 2023
	Classe:
	
	
	
	

	
	N° alunni:
	
	
	
	

	A4. Il modello olivettiano. Attualità e prospettive di sviluppo – Modulo in auto-formazione
	Classe:
	
	
	
	

	
	N° alunni:
	
	
	
	

	B - Competenze digitali e orientamento

	B1. Le opportunità di lavoro e il futuro del mercato del lavoro e focus sulle nuove professioni digitali e le ibridazioni tra ambiti – 30/09/2022
	Classe:
	
	
	
	

	
	N° alunni:
	
	
	
	

	B2. Individuare le proprie skill nel campo della Digital Economy – 21/09/2022
	Classe:
	
	
	
	

	
	N° alunni:
	
	
	
	

	B3. Il CV e il colloquio di lavoro. Istruzioni per l’uso – Marzo 2023
	Classe: 
	5D
	4D
	5E
	

	
	N° alunni:
	21
	25
	17
	


	C - Competenze digitali per entrare nel mercato del lavoro
	
	
	

	C1. Costruire una prima presenza online di un’impresa partendo da zero e farsi trovare (SEO TECH) - 18/10/2022
	Classe:
	
	
	
	

	
	N° alunni:
	
	
	
	

	C2. Costruire e rafforzare la propria comunicazione online: SEO e Content Strategy e focus su strategie local e temi di valore in risposta al Covid - 26/10/2022
	Classe:
	
	
	
	

	
	N° alunni:
	
	
	
	

	C3. I social per il business: scegliere strategie e strumenti in modo utile e imparare a usare i principali (Facebook e Instagram) - 7/11/2022
	Classe:
	4BSIA

	3BAFM

	
	

	
	N° alunni:
	10
	17
	
	

	C4. TIKTOK, PINTEREST, LINKEDIN, TWITTER, YOUTUBE - 14/11/2022
	Classe:
	4BSIA

	3BAFM

	4F
	

	
	N° alunni:
	10
	17
	23
	

	C5. Sponsorizzazioni, advertising e gli strumenti Searck per espandere un business - 21/11/2022
	Classe:
	5D
	4D
	
	

	
	N° alunni:
	21
	25
	
	

	C6. E-commerce: avviare, consolidare e rinnovare una strategia e un sito aziandale - 1/12/2022
	Classe: 
	5D
	4D
	
	

	
	N° alunni:
	21
	25
	
	

	C7. Market Place e oltre (strategie e strumenti per la vendita online tramite piattaforme di terze parti) - 12/12/2022
	Classe:
	
	
	
	

	
	N° alunni:
	
	
	
	

	C8. Rimanere sempre in contatto con i clienti: Tool di messaggistica e Chatbot - 21/12/2022
	Classe:
	4BSIA
	
	
	

	
	N° alunni:
	10
	
	
	

	D - Cultura di impresa e primo orientamento all’imprenditorialità
	
	
	

	D1. La Camera di Commercio: funzioni e servizi della “Casa delle Imprese”  – Gennaio 2023
	Classe:
	5A
	
	
	

	
	N° alunni:
	14
	
	
	

	D2. Mettersi in proprio: scegliere tra impresa e lavoro autonomo – Gennaio 2023
	Classe:
	
	
	
	

	
	N° alunni:
	
	
	
	

	D3. Educazione all’imprenditorialità – Febbraio 2023
	Classe:
	5BSIA
	4B
	
	

	
	N° alunni:
	10
	21
	
	

	D4. Dall’idea all’impresa – Febbraio 2023
	Classe:
	4BSIA
	
	
	

	
	N° alunni:
	10
	
	
	

	D5. Start up innovative: imprese “giovani” – Febbraio 2023
	Classe:
	4F
	
	
	

	
	N° alunni:
	23
	
	
	

	Attività formativa per i docenti
	
	
	

	Orientamento e digitale: gli strumenti di apprendimento per il business online e per l'orientamento nel mondo del lavoro - 16/03/2023 
	Nome Docente
	Tel e mail

	Metodologie di project/business management innovative per il digitale e non solo - 24/03/2023
	Nome docente
	Tel e mail

	La Camera di commercio: funzioni e servizi della “casa delle imprese”- Aprile 2023
	Nome docente
	Tel e mail

	Dall’idea all’impresa – Aprile 2023
	Nome docente
	Tel e mail

	Start up innovative: imprese “giovani” – Maggio 2023
	Nome docente
	Tel e mail


	ALTERNANZA CHE CREA – A SCUOLA IN CAMERA DI COMMERCIO

	
	Classi:                
	4F           
	5A
	
	

	
	N° alunni:
	23
	 14
	
	



